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Zabezpieczenie umow handlowych
w obrocie miedzynarodowym

Dziatalno$¢ przedsiebiorstw na rynkach miedzynarodowych narazona jest na réznego rodzaju ryzyka, ktére moga

w istotnym stopniu wptynac na ptynnosc finansowa, jak rowniez na poszczegodine wskazniki rentownosci przedsiebiorstwa.
Eksporterzy i importerzy narazeni sg m.in. na ryzyko prawne, ekonomiczne, polityczne czy kursowe. Niektére z tych

ryzyk moga zostac¢ ograniczone m.in. poprzez doktadng weryfikacje klienta, wtasciwe zapisy umowne czy odpowiednie
zabezpieczenie ptatnosci. Wystgpienie innych zdarzen jak np. wprowadzenie embarga czy wybuch konfliktu zbrojnego jest
niezalezne od dziatan eksportera, czy tez importera, dlatego tez zabezpieczenie sie przed ich skutkami jest bardzo trudne.

Weryfikacja kontrahenta Europejski portal https://e-justice.europa.eu umozliwia nam dostep do europejskich rejestrow

dziatalnosci gospodarczej, rejestrow nieruchomosci oraz rejestrow upadtosci.

Zawarcie umowy z kontrahentem o ) . . ) .
Dzieki informacjom zawartym w rejestrach uzyskamy informacje o statusie prawnym

zagranicznym powinno by¢ poprzedzone przedsiebiorstw, ich siedzibie, kapitale oraz przedstawicielach prawnych.

dokfadnym zbadaniem jego sytuacj prawne] Kolejnym portalem, ktéry moze nam stuzy¢ jako Zrédto cennych informacji o kontrahencie

| ekonomicznej. Zakres danych poddanych zagranicznym jest Europejski Rejestr Firm (European Business Register) http://www.ebr.org.

lizi ini “ jak naj k
analizie powinien by¢ jak najszerszy, tak by Jest to organizacja integrujaca krajowe rejestry przedsiebiorstw, a jej podstawowym celem jest

unikna¢ niepotrzebnych nieporozumien e ) , S S -
a P Y P utatwienie dostepu do informacji na temat przedsiebiorcow. Obecnie rejestr obejmuje dane

| niejasnosci a przede wszystkim by zawarta dotyczace 26 panistw europejskich. W przypadku EBR informacje udzielane sg odptatnie.

rzez nas umowa mogta zosta¢ prawidtowo - . . o . .
P 9 P W celu weryfikacji kontrahenta mozemy tez zwrdcic sie z zapytaniem do Wydziatéw

zrealizowana. Analiza wiarygodnosci Promocji Handlu i Inwestycji polskich placéwek dyplomatycznych dziatajacych

zagranicznego kontrahenta powinna w poszczegodlnych krajach https://www.trade.gov.pl/ . Natomiast przy weryfikacji poprawnosci

¢ kaz Kl j
poprzedzac kazda umowe. Kluczowe jest numeru VAT warto skorzystac¢ z bazy podatnikéw VIES http://ec.europa.eu/taxation_customs/

sprawdzenie danych rejestrowych oraz vies

finansowych firmy. Istnieje wiele Zrodet, Oczywiscie poza wskazanymi wyzej Zzrédtami informacji o przedsiebiorstwach, istnieje jeszcze

z ktérych mozemy skorzystac, aby uzyskac ) e N )
szereg innych mozliwosci pozyskania wiedzy na temat naszego kontrahenta zagranicznego.

przedmiotowe dane.

Mozemy samodzielnie zwrécic sie do kontrahenta o przestanie dokumentow rejestrowych,
zaswiadczenia o niezaleganiu z podatkami, zaswiadczenia o nadaniu numeru VAT EU, czy tez
dotychczasowych referencji. Jezeli jednak nie mamy mozliwosci lub czasu by samodzielnie
badac¢ wiarygodnos¢ naszego kontrahenta w tej dziedzinie mozemy zleci¢ takie dziatania

firmom specjalizujgcym sie w tym obszarze.
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Prawidtowo zawieraj umowy
miedzynarodowe

A) Prawo wtasciwe

Kluczowym, aczkolwiek czesto pomijanym
elementem, istotnym w konstruowaniu
umow handlowych z kontrahentami
zagranicznymi jest prawo wiasciwe dla
danego stosunku zobowigzaniowego. Brak
uregulowania tego elementu w kontrakcie
handlowym jest najmocniej odczuwalne
przez strony umowy w okolicznosciach
powstania sporu. Prawo wiasciwe
bedziemy odnosi¢ m.in. do interpretadji
zapisow umownych, wykonywania
wynikajacych z niej zobowiazan, termindw
zwigzanych z wygasnieciem zobowigzania,
przedawnieniem roszczen, czy tez skutkow
niewaznosci kontraktu handlowego.
Kwestie prawa wiasciwego dla zobowigzan
umownych reguluje Rozporzadzenie
Parlamentu Europejskiego i Rady (WE)
Nr593/2008 z dnia 17 czerwca 2008

roku w sprawie prawa wtasciwego dla
zobowigzan umownych (Rzym I). W mysl
art. 3 przedmiotowego rozporzadzenia
strony samodzielnie decyduja o wyborze
prawa wiasciwego dla danego stosunku

zobowigzaniowego.

een.ec.europa.eu

Wybdr prawa moze zosta¢ dokonany wyraznie lub w sposéb jednoznaczny wynikac

z postanowiert umowy lub okolicznosci sprawy. W przypadku braku jednoznacznych zapisow

wskazujgcych na wiasciwos¢ prawa, jego wybdr moze by¢ dokonany w sposéb dorozumiany,

czyli poprzez wyrazenie woli stron w okreslonych zapisach umownych lub czynnosciach

faktycznych. Strony umowy mogg dokonac wyboru prawa witasciwego zaréwno dla catej

umowy jak i poszczegdlnych jej elementow. W przypadku braku wyboru prawa wiasciwego

bedg obowigzywaty reguty okreslone przez poszczegdine przepisy rozporzadzenia Rzym |.

I tak zgodnie z art. 4:

. umowa sprzedazy towaréw podlega prawu panstwa, w ktérym sprzedawca ma miejsce
zwyktego pobytu;

. umowa o $wiadczenie ustug podlega prawu panstwa, w ktérym ustugodawca ma miejsce
zwyktego pobytu;
umowa, ktérej przedmiotem jest prawo rzeczowe na nieruchomosci lub prawo do
korzystania z nieruchomosci, podlega prawu panstwa, w ktérym nieruchomosc jest
potozona;

- niezaleznie od powyzszego punktu, umowa dotyczaca czasowego korzystania
z nieruchomosci na uzytek wiasny, zawarta na okres nie dtuzszy niz szes¢ kolejnych
miesiecy, podlega prawu panstwa, w ktérym oddajacy nieruchomos¢ do korzystania ma
miejsce zwyktego pobytu, pod warunkiem, ze biorgcy do korzystania jest osobg fizyczna
i ma miejsce pobytu w tym samym panstwie;

+ umowa franczyzy podlega prawu panstwa, w ktérym franczyzobiorca ma miejsce
zwyktego pobytu;

«umowa dystrybucji podlega prawu paristwa, w ktérym dystrybutor ma miejsce zwyktego
pobytu;

- umowa sprzedazy towaréw w drodze licytacji podlega prawu paristwa, w ktérym odbywa
sie licytacja, jezeli miejsce to mozna ustalic.

W przypadku, gdy okreslonej umowy nie mozemy przyporzadkowac do katalogu umow

wskazanych w przepisach Rozporzadzenia Rzym |, lub jeZeli obejmuje ona swoim zakresem

wiecej niz jeden przypadek w nich wskazany, umowa podlega prawu panstwa, w ktérym

strona zobowiazana do spetnienia Swiadczenia charakterystycznego dla danej umowy ma

miejsce zwyktego pobytu. Jezeli jednak ze wszystkich okolicznosci sprawy wyraznie wynika,

Ze umowa pozostaje w znacznie $cislejszym zwiazku z panstwem innym, niz panstwo, ktérego

prawo zostato okreslone na podstawie powyzszych regut, stosuje sie prawo tego innego

panstwa. Natomiast jezeli nie mozna okresli¢ prawa wiasciwego stosujgc powyzsze zasady,

umowa podlega prawu panstwa, z ktérym wykazuje ona scislejszy zwigzek.
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Komisja Europejska ani Zadna osoba dziatajaca w jej imieniu nie ponosi odpowiedzialnosci za
wykorzystanie informacji zawartych w niniejszej publikacji. Informacje i poglady zawarte w opracowaniu
sg pogladami autora i nie musza odzwierciedla¢ oficjalnego stanowiska Komisji Europejskiej.

Prawidtowo zawieraj umowy
miedzynarodowe

B) Strony i przedmiot umowy, cena, warunki
dostawy

Kontrakt handlowy powinien zawiera¢
doktadne oznaczenie stron oraz by¢
podpisany przez podmioty do tego
upowaznione. Prawo do podpisania umowy
moze miec istotne znaczenie dla oceny
waznosci zawartego kontraktu handlowego.
Przed podpisaniem umowy nalezy dokfadnie
sprawdzi¢ (np. w dokumentach rejestrowych),
kto jest uprawniony do zawierania uméw

w ramach tzw. zwyktego zarzadu. Niezmiernie
istotnym elementem umowy jest réwniez
doktadne okreslenie jej przedmiotu.
Przedmiot kontraktu powinien by¢ w miare
mozliwosci szczegdtowo opisany, obok
wskazania rodzaju towaru, nalezy okresli¢
rowniez jego jakosc i ilos¢. Jakos¢ towaru
moze ona by¢ okre$lona poprzez wskazanie
odpowiednich norm i standardéw, czy

tez przez odpowiedniag dokumentacje

techniczna.

een.ec.europa.eu

Opis przedmiotu umowy powinien by¢ jasny i czytelny nie tylko dla stron kontraktu, ale
rowniez w okolicznosciach m.in. odprawy celnej. W przypadku sprzedazy towarowej nalezy
rowniez okresli¢ ilos¢ towaru. W tym zakresie uzywa sie zwyczajowo przyjetych jednostek miar.
Nalezy zwroci¢ jednak uwage na systemy miar okreslone w umowie (np. system metryczny
lub calowy), tak by nie powstaty rozbieznosci w wielkosci zamoéwionego towaru. Prawidtowe
oznaczanie iloéci dostarczanych towaréw ma istotne znaczenie zwtaszcza przy dostawach
realizowanych partiami. Oczywiscie niezmiernie istotna jest rowniez cena sprzedazy
oferowanych towardw i ustug, ktéra powinna by¢ ksztattowana w oparciu o przyjeta w danej
firmie strategie cenowa. Zasadniczo cena powinna by¢ wyraznie oznaczona, aczkolwiek

w niektérych przypadkach moze by¢ ona wyrazona w sposéb dorozumiany (np. waga jest
podstawg ustalenia wymiaru ceny).

W procesie realizacji umowy z zagranicznym kontrahentem dostawa towaru odgrywa
niezmiernie wazna role, gdyz w istotnym stopniu wptywa ona na koszty catej transakcji. W tym
elemencie umowy powszechne zastosowanie znajdujg formuty Incoterms. Jest to zbidr formut
opracowany przez Miedzynarodowa Izbe Handlowa w Paryzu. Na poczatku stycznia 2011 roku
weszta w zycie nowa ich wersja — Incoterms 2010. Formuty Incoterms okreslajg podziat kosztow
oraz ryzyka pomiedzy sprzedajacym a kupujagcym w miedzynarodowym obrocie handlowym.
Wskazuja, ktéra strona umowy ponosi odpowiedzialnos¢ za organizacje i koszty transportu,
ryzyko zwiazane z transportem, koszt i ryzyko zatadunku i wytadunku towaru, czy tez
dostarczenia okreslonych dokumentéw reprezentujacych towar. Formuty Incoterms zawieraja
wyktadnie 11 formut handlowych, podzielonych na dwie kategorie, dla wszystkich srodkow

i gatezi transportu oraz dla transportu morskiego i wodnego srédlgdowego.

C) Zabezpieczenie ptatnosci

Gtownym celem eksportera realizujgcego umowe handlowa z kontrahentem zagranicznym jest
otrzymanie zapfaty za sprzedany towar lub ustuge. Z kolei importer oczekuje by zamdwiony
towar byt zgodny z jego oczekiwaniami. Poszczegdlne cele moga zostac spetnione przy
zastosowaniu wiasciwych form rozlicze dopasowanych do poziomu ryzyka poszczegdlnych
transakcji. Wérdd form rozliczen transakgji handlowej mozemy wyrdznic¢ pfatnosci
nieuwarunkowane oraz pfatnosci uwarunkowane. Podstawowym kryterium rozrézniajgcym te
dwie grupy pfatnosci jest koniecznos$¢ spetniania przez strony umowy okreslonych warunkéw
(np. przedtozenia przez eksportera okreslonych dokumentéw stanowigcych dowdd wystania
towaréw).

Do grupy pfatnosci nieuwarunkowanych beda naleze¢ m.in.:

Polecenie wyptaty (przekaz zagraniczny) - jest to najprostsza forma rozliczenia transakgji
miedzynarodowej, w odniesieniu do ktdrej bank, dziatajgc na polecenie jednej ze stron
umowy, zleca bankowi zagranicznemu dokonanie przelewu. Przedmiotowe polecenia nie maja
charakteru warunkowego, tzn. zawierajg dyspozycje dla banku o wyptacie na rzecz jednej ze
stron okreslonego $wiadczenia bez warunkéw dodatkowych.

Czek - jest to dokument zawierajacy bezwarunkowe polecenie zapftaty przez bank (trasata)

z rachunku wystawcy (trasanta) okreslonej kwoty pienieznej, okazicielowi lub tez osobie
wymienionej w czeku. Termin przedstawienia czeku do zaptaty reguluje prawo kraju ptatnika.
Zwiekszenie bezpieczenstwa, jak i szybkosci realizowanej transakcji zapewnia czek bankierski,

ktérego wystawca jest bank.

Komisja Europejska ani zadna osoba dzialajaca w jej imieniu nie ponosi odpowiedzialnosci za
wykorzystanie informacji zawartych w niniejszej publikacji. Informacje i poglady zawarte w opracowaniu
s pogladami autora i nie musza odzwierciedla¢ oficjalnego stanowiska Komisji Europejskiej.



D) Klauzule dodatkowe (uzupetniajqgce)

W kontrakcie handlowym obok klauzul

o charakterze formalno-porzadkowym oraz
zasadniczych postanowierf umowy, moga
znaleZ¢ sie rowniez réznego rodzaju klauzule
dodatkowe pozwalajgce na zabezpieczenie
umowy przed réznymi rodzajami ryzyka.
Liczba tych klauzul oraz ich tresc jest
determinowana gtéwnie poziomem ryzyka
danej transakgji i wzajemnymi ustaleniami
stron. Do katalogu takich klauzul naleza m.in.
klauzula sity wyzszej, kar umownych, serwisu,
gwarandji, arbitrazowa, zakazu reeksportu
towardw, nienaruszalnosci patentowe),
marki handlowej czy znaku towarowego,
jezyka umowy, czy tez klauzula ucigzliwosci
(hardship), ktéra umozliwia renegocjacje
umowy, jezeli kontynuacja zobowiazan
umownych stata sie nadmiernie obciazajaca
7 powodu nieprzewidzianego zdarzenia poza

kontrolg tej strony.
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W3réd uwarunkowanych form ptatnosci nalezy wskaza¢:

Inkaso dokumentowe - jest to warunkowa forma ptatnosci stosowana w rozliczeniach miedzy
zagranicznymi kontrahentami i stuzy¢ powinna zabezpieczeniu transakcji o bardzo niskim
poziomie ryzyka. Zleceniodawca inkasa dokumentowego jest eksporter (podawca inkasa),
ktory sktada do swojego banku zlecenie na jego realizacje wraz z dokumentami i instrukcja
dotyczaca zasad ich prezentacji importerowi (pfatnik inkasa). W kolejnych dziataniach bank
eksportera przesyta przedmiotowe dokumenty do banku importera. Nastepnie bank importera
informuje go o warunkach wydania przekazanych dokumentéw. W takiej sytuacji importer
powinien zapoznac sie z przedstawionymi dokumentami i zweryfikowac na tej podstawie czy
transakgcja zostata wykonana prawidtowo. Po weryfikacji dokumentéw importer podejmuje
decyzje o ich wykupieniu albo zabezpieczeniu pfatnosci (w zaleznosci od rodzaju inkasa).
Rodzaj i ilos¢ dokumentéw moze by¢ dowolnie ustalana przez strony, biorac jednak pod
uwage zastrzezenia ze strony bankéw. Przedmiotem inkasa moga by¢ dokumenty handlowe
lub finansowe (np. faktury, dokumenty transportowe, weksle, czeki). Ten typ ptatnosci mimo,

iz daje pewnego rodzaju zabezpieczenie to jednak zaleca sie stosowac¢ go w kontaktach
handlowych ze sprawdzonymi parterami i przy mniejszych zamdwieniach, poniewaz eksporter
nie ma w tym przypadku pewnosci, ze inkaso zostanie wykupione, a z drugiej strony importer
nie ma mozliwosci zbadania zgodnosci towaru z umowa przed zaptata. Niewatpliwymi
korzysciami dla eksportera jest gwarancja, ze importer nie wejdzie w posiadanie towaru przed
wykupieniem dokumentéw handlowych dotyczacych danego towaru.

Akredytywa dokumentowa - w ramach akredytywy dokumentowej bank importera
zobowigzuje sie do wyptacenia eksporterowi naleznosci w zamian za ztozone dokumenty
reprezentujace towar. Zleceniodawca akredytywy jest importer sktadajacy zlecenie do banku

o otwarcie akredytywy. Nastepnie informacja o otwarciu akredytywy trafia do banku
eksportera, gdzie jest on informowany o jej warunkach. Spetnienie przez eksportera warunkéw
akredytywy umozliwia otrzymanie przez niego zaptaty za towar. Z punktu korzysci dla
importera mozna wskaza¢, iz zapfata za towar nastepuje wytacznie za dokumenty spetniajace
warunki akredytywy, ponadto ogranicza ryzyko zwigzane z wadliwym towarem. Dla

eksportera ta forma pfatnosci w istotnym stopniu minimalizuje ryzyko handlowe i gwarantuje
otrzymanie zaptaty za towar. Zasadnicza roznicg miedzy akredytywa a inkasem jest pozycja
banku uczestniczacego w transakcji handlowej. W przypadku inkasa bank dziata jedynie jako
posrednik i pomaga zabezpieczy¢ transakcje, natomiast przy akredytywie bank przyjmuje na
siebie zobowigzanie zaptaty lub zabezpieczenia zapfaty na rzecz beneficjenta akredytywy.

Ta istotna réznica wptywa m.in. na stopiert ingerencji banku w warunki realizacji tych form
ptatnosci. Akredytywa jest réwniez drozsza niz inkaso formga zabezpieczenia ptatnosci. Zaréwno
w przypadku inkasa jak i akredytywy wystepuja rézne rodzaje tych form zabezpieczen
pfatnosci i sg one uzaleznione od rodzajéw ryzyka.

W4rdd pozostatych form zabezpieczenia ptatnosci mozemy wymienic jeszcze miedzy innymi

gwarancje bankowa, ubezpieczenie transakcji, czy tez rachunek zastrzezony (escrow).

Po wiecej informacji zapraszamy do osrodka Enterprise Europe Network
w Regionalnym Centrum Innowacji i Transferu Technologii.
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